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Pressemitteilung
9. Januar 2006
Teppichspezialist Oritep setzt auf Qualität:

Hochwertige Kelims und individuelle Beratung

Das im Hamburger Freihafen ansässige Teppichhandelskontor Oritep ist spezialisiert auf den Import bester persischer Kelims. Die unter dem Markennamen »Dastafarin« bekannten Teppiche werden zu 100% aus qualitativ hochwertigen, natürlichen Rohstoffen gefertigt. Beim Vertrieb der traditionellen Produkte an den Handel setzt Oritep jetzt noch stärker auf individuelle Beratung rund um die Sortimentsgestaltung. Gleichzeitig nutzt das Unternehmen Kosteneinsparungspotenziale, um so günstig wie möglich anbieten zu können.

Sinkende Umsätze, volle Läger: Der Teppichfachhandel hat mit massiven Problemen zu kämpfen. Überkapazitäten, oft mangelhaft in Qualität und Dessin, bescheren dem Handel hohe Zinsbelastungen, die die Einkaufsbudgets weiter verringern. Viele Fachgeschäfte mussten bereits schließen. Das Angebot der Flächenanbieter wiederum geht selten in die Tiefe. Weniger Auswahl und weniger fachlich kompetente Beratung für den Endverbraucher sind die Folge – und damit sinkende Absatzchancen.

Die aktuellen Marktveränderungen haben die Strategie des Hamburger Handelshauses bestätigt. Denn Oritep setzt von je her auf ein straffes, aber tiefes Produktportfolio auf hohem Qualitätsniveau. Mit der Konzentration auf das Kernsortiment Kelim hat Oritep jetzt zum einen seine Maßnahmen im Bereich Qualitätssicherung weiter verstärkt. Verbesserte Produktionsabläufe, etwa durch die Schulung von Weberinnen in einer firmeneigenen Schule, stellen sicher, dass die Ware von den Rohstoffen über die Muster und Farben bis zur Verarbeitung höchsten Standards entspricht.

Parallel dazu hat Oritep sein Serviceangebot ausgebaut. Ziel ist, die Zusammenarbeit mit dem Einzel- und dem Großhandel weiter zu intensivieren. Mit individueller Beratung unterstützt Oritep den Fachhandel bei der bedarfsgerechten Gestaltung seines Sortiments – und damit beim Erschließen neuer Absatzpotenziale. Die Oritep-Kundenberater sind dazu beim Kunden vor Ort oder präsentieren eine an den Zielen des Kunden ausgerichtete, individuelle Auswahl von Kelims im neu gestalteten Showroom in den Oritep-Räumen in der Hamburger Speicherstadt. 

Um seinen Kunden hervorragende Qualität zum bestmöglichen Preis anbieten zu können, hat das Hamburger Handelshaus außerdem seine Lagerhaltung umstrukturiert. So wurde zum Beispiel das Zolllager aus der Speicherstadt an einen günstigeren Standort im Hamburger Umland ausgelagert. Hier hält Oritep auf großen Lagerflächen Kelims in verschiedensten Größen, Farben und Mustern bereit. Die Zollvorteile für Auslandskunden bleiben dabei in vollem Umfang erhalten. Bei der Abgabe verzollter Ware konnten Prozesse vereinfacht werden, so dass Kunden die Kelims bei Bedarf direkt aus dem Oritep-Showroom mitnehmen können.

Für die Zukunft plant Oritep die Erschließung neuer Märkte im asiatischen Raum. Dafür werden bereits jetzt neue Konzepte und Vertriebswege erarbeitet.
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